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Løft Bundlinjen 2012 - Pakken 

Din Bundlinje 

NU! 

2010 

Landmandens 

Bundlinje  NU! 

2011 

Løft 

Bundlinjen! 

2012 

Medarbejdere 

og ledelse i 

VFL 

Medarbejdere og ledelse i 

DLBR-virksomheder 

Udvikling og demonstrationer målrettet landmænd 

Løft bundlinjen via alt fra bundlinjetjek over 

benchmarking til udvejning af slagtesvin 

DLBR-

virksomheder 

Udvikling 

målrettet 

landmænd 

Værditilvækst 

DLBR-

virksomheder 

Udvikling og 

demonstration 

målrettet 

landmænd 

Virksomheds- 

rådgivning 

DLBR-

virksomheder 

Udvikling og 

demonstration 

målrettet 

landmænd 

Deltids-

bedrifter 

DLBR-

virksomheder 

Demonstration 

målrettet 

landmænd 

Økonomi 

S&L 





Udviklings fokus 

Fødevarer 

Differentierings fokus 

Kunder 

 

VISION 
 

- At  opnå en højere værdi  

ved primærproduktionen 

 

- At opnå en højere værdi for  

virksomhedens produkter 

 

 

Forretningskoncept 

Organisation 

Kunderelationer 

Produkter & Ydelser 

Skabe værdi for kunden 

Fase model 

Proces værktøj 

Effektsikring 

Kundenetværk 

Rådgivernetværk 

Netværk 

Organisering 

Kompetencer 

Fange den gode ide 

Placeret under 

Virksomhedsrådgivning 

Faglige kompetencer 

Metodiske kompetencer 

Diversifikations fokus 

Projekt [xxxx] 

Værktøjer 

Værdikæde  fokus 

Virksomhedsrådgivning 

Virksomhedsdrift 

Implementering og  

opfølgning 

Risikostyring Business case 

Personlige kompetencer 

Fra Ide til Forretning 

Dynamisk strategi 

Skabe værdi for  

rådgivningsvirksomheden 

Business Model 
Innovation og 

idegenerering 
Markedsanalyser 

Partnernetværk 
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P
ro

jk
e
te

t 
Landmand 

Produkter fra DLBR 
Netværk og kurser 

Rådgivning 
Understøttende 

rådgivning 
I medierne mm 

Rådgiver 

Netværk og kursus 

Skabeloner 

Case 

Produkter til 
landmanden 

Rådgivningsproces 

Værktøj og skabeloner 

Forretningsplan 

Buisnes plan 

--- Case 

Produkter fra VFL 

Kompetencer 

Faglige 

Metode 

Personlige Netværk 

I medierne mm. 

DLBR 

Kunder 

Kundeanlayser 

Case 

Forretning 

Strategi 

Process 

Effektkort 

Organisering 

Skabelon 

Forandringsproces 

Forretningsplan 

Kompetncer 

Salgsforløb 

-- og 

Markedsfrøringsmaterial
e 

Artikeloplæg 

Produktblade 

---- 
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Om projekt 

Her kan du læse mere om 

projektet og den effekt den 

skaber.  

Læs mere… 

 

I medierne 

• Til rådgiverne 

• Til landmanden 

Markedsføring 

Her finder du skabeloner 

du  kan benytte i 

markedsføringen af XXXX 

Læs mere…. 

 

Se eksempler der kan  

inspirerer dig i din mar-

kedsføring. 

Læs mere… 

Møder 

Her finder du Diashow og 

materialer fra møder 

Læs mere.. 

Værd at vide 

• Den faglig baggrund 

• Om kunderne 

• Processen  landmand og 

rådgiver 

• Processen i virksomheden 

 
Værktøjskassen 

• Kundesegmentering 

• Rådgivningsforløbet og 

effekt hos landmanden 

• Produktfremstilling 

• Processen – nå 

landmændene 
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Artikelserie i  

Landbrugsavisen 

Ledelse i landbruget 

6-8 gange i løbet af  

efteråret 

”Lektioner” 

Case 

Mening/provokation 

Gode råd 

Fakta 
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  Emne Stikord 

Inspiration 
  
  

Nye øjne på din bedrift Advisory Board - Gårdbestyrelse 
Fra bonde til forretningsmand 

Dine øjne på andre 
virksomheder 

Besøg en virksomhed 
Effektgrupper/staldskoler/Matcher - Sammenlign dig med de bedste 

Brug dine netværk Eksterne netværk 
VIP-arrangementer 

Interessenthåndtering Match dit pengeinstitut Hvad lægger pengeinstitutter vægt på, når du er i positiv drift 
Budget - Aktiv pleje af lån 

Ledelse på strategisk 
niveau 

Strategi, udvikling og 
overblik 

Finansiering - Risikostyring  
Ejerform - Udviklingsmuligheder 
Organisering af arbejdet - Behov for rådgivning til virksomheden 

Ledelse på taktisk 
niveau 
  
  

Outsource Gør det, du er bedst til 
Udvejning af slagtesvin 
Dyrkningsfællesskab 

Stil krav til rådgiverne Gårdråd 
Det kan betale sig at købe rådgivning - Få effekt af rådgivningen 
Virksomhedsrådgivning 

På kanten af boksen Matrixbrug/Værditilvækst – div. 
SMS-rådgivning 

Ledelse på 
operationelt niveau 

Medarbejderne og 
produktionen 

Aflastning - brug en rådgiver, til at sparre fagligt med medarbejderne 
Tavlemøder 

Kommunikation Din bedrift i 
landdistriktet 
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Anden formidling  

Årets projekt – Agromek? 

Markedsføring 

Annoncer – banner i forbindelse med artiklerne i 

Landbrugsavisen 

Landbrugsinfo.dk, DLBR.dk, Landmand.dk, blog, 

facebook? 

…  
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